‘Was die Unternehmen am Standort
Gappingen und der Wirtschaftsre-
gion Stuttgart von anderen Standor-
ten unterscheidet? Nicht viel. Die
Unternehmen sind auf die Nach-
frage nach Produkten und Dienst-
leistungen angewiesen. Sie sind von
der lahmenden Inlandsnachfrage
betroffen und versuchen, aufgrund
der guten Weltkonjunktur ihre Ge-
schifte mit Kunden im Ausland zu
machen. Sie stellen cich dem globa-
len Wettbewerh. Bei vergleichbaren
Produlten entscheidet der Preis.
Wenn diese Produkie in Billigstand-
orten Osteuropas oder China herge-
stellt. werden kibnnen, kommat
schnell die Standortdiskussion auf
Wia soll man da pleichzeitig heimi-
sche Arbeitsplitze sichern? Ein Wi-
derspruch?

Bundesprasident Horst Kohler
hatte es schon bei seiner Antritrs-
rede auf den Punkt gebracht: ,Wir
milssen um soviel besser sein, wie
wil teurer sind.” Leicht gesagt,

Aber wie kiinnen wir besser sein
als die Billizeren?®

Deutschland ist azm an nariirhi-
chen Rohstoffen, wir kiinnen nicht
mit Erdéll oder Erdgas die lesren
Staatskassen sanieren wie es andere
Linder tun. Unser Rohstoff ist und
bleibt unser Wissen.

Ein Ansatz, der Chance und He-
rausforderung zogleich darseellt, ist
das Bewusstmachen und das Besin-
nen auf unsere Stdrken und Fihig-
keiten, auf unsere Erfabrungen und
damit auf unser Wissen. Zur Erinne-
rung: Mit dieser Einstellung haben
schiieflich viele schwiibische Tuft-
ler ihren Unternehmen zur Weltgel-
tung verholfen und sind heute Welt-
marktfithrer in ihrem jeweiligen Seg-
ment. Unsere Region blickt aufeine
lange Industrietradition insbeson-
dere im Maschinenbau zuriick. Die
Produkte genielen weltweite Wert-
schatzung, weil sie ehen immer bes-
serwwaren, als die der Wetthewerber.
Diese Position gilt es nun zu vertei-
digen und wenn mifiglich auszu-
bauen. Heute sind neue innovative

Produkte gefragt: kleiner, schneller,
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billiger, leistungsfahiger, ergonomi-
scher und kundenfreundlicher miis-
sen sie sein. Waren frither Kompe-
tenzen im Maschinenbau ausrei-
chend sind heute Produktentwick-
lungen ohne Know-how in Elekiro-
nik und Software kaum noch vor-
stellbar, Hiulig sind Unternehmen
aber liberfordert, solche mechatro-
nische" Produkte in kinzester Zeit
entwickeln zu kiinnen,

Boi der Suche nach der besten
Idee haben viele erkannt, dass sig
nur durch Kooperationen und Part-
nerschatten vorwirts kommen.

Gippingen bietet hierzu gute Vo-
raussetzungen. Die  Fachhoch-
schule, die Kammer, die Wirtschafis-
firderer und das Kompetenznetz-
werk Mechatronik und viele andere
unterstiitzen solche Uberlegungen
seit Jahren. Kooperationen bei der
Entwicklung neuer Produkie wollen
sie firdern, erginzt um maBge-
schneiderte Eildungsangebote, die
die Mitarbeiter fit machen fir die
Anforderungen von Morgen.

Das Gippinger Kompetenznets-

werk Mechatronik hat frith erkannt,
wie man lokale und regionale Kom-
petenzen biindeln keann. Heute,
fiinf Jahre nach seiner Griindung
bimdeln {iber 50 Mitgliedsunterneh-
men mit tiber 25 000 Menschen ihre
Kompetenzen in einem gemeinsa-
men Netzwerk. Die Idee, die rund
um die Giippinger Kirchturmspit-
zen entstand, hat sich mittlenweile
bis in die Landeshauptstadt herum-
gesprochen. Auch die Prisenz fiber
die Landesgrenzen hinweg nimmt
zu. Denn den Beteiligten ist lingst
klar: Kooperationen und Parrner-
schaften machen schneller und fle-
xibler. Weitere Unternehmen haben
ihr Interesse bekundet und wollen
sich dem Netewerk anschliefen. Ge-
meinsam sind die Netzwerkeraufih-
rem Kurs in die Zukunft - denn alle
haben den Anspruch um soviel hes-
Ser Z1 sein wie sie teurer sind.
B [er Autor Dr. Heinrich Fromi-
zek (48) ist Vorsitzender des Kompe-
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pingen.



